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Die Credopard GmbH ist auf die Personalvermittlung, die Personalberatung und den Vertrieb
und die Vermarktung fur die pharmazeutische Industrie spezialisiert.

Durch unsere Tétigkeit in verschiedenen Bereichen der pharmazeutischen Industrie und der
Zusammenarbeit mit unseren starken Partnern verfligt die Credopard Uber beste Referenzen
und ein Vertrauensverhaltnis, welches wir Ihnen gern zur Verfugung stellen.

Unsere Partner sind dynamisch wachsende, mittelstdndische und internationale
Pharmaunternehmen und tberzeugen mit anspruchsvollen Produkten und Dienstleistungen.
Ein tberdurchschnittliches Gehalt mit einer leistungsorientierten Pramienregelung,
aulRerordentliche Sozialleistungen und ein Dienstwagen zur privaten Nutzung sind
selbstverstandlich.

Wir suchen fur unseren Kunden, einem weltweit fihrenden innovativen Pharmahersteller
deutschlandweit ab dem 01.01.2016 in Direktanstellung:

5 Medical Science Liaison Manager (w/m) mit der Indikationserfahrung Onkologie zur
Betreuung von Fachéarzten, Meinungsbildnern und Kliniken

Gebiete:

Nord: Schleswig-Holstein, Mecklenburg-Vorpommern, Niedersachsen
Ost: Brandenburg, Sachsen-Anhalt, Berlin, Sachsen, Thiringen

Sud: Bayern, Baden-Wirttemberg

Mitte-West: Saarland, Rheinland-Pfalz, Hessen

West: Nordrhein-Westfalen

Ihre Aufgaben:

Der MSL ist fur den medizinisch-wissenschaftlichen Informationsaustausch mit ausgewahlten
Meinungsbildnern aus dem niedergelassenen- und Klinikbereich in Ubereinstimmung mit der
Firmenstrategie zu aktuellen und zukiinftigen Produkten zustandig. Er vermittelt das
komplexe Fachwissen um das Produkte und den Therapiebereich und tragt zum korrekten und
sicheren Therapieeinsatz des Produktes bei.

Weitere Schwerpunkte:

» Betreuung von Fachérzten, Klinikérzten, Meinungsbildnern

> Verantwortlich fur Fortbildungsveranstaltungen und Forschungsprojekte (national und
international)

» Besuch von internationalen Kongressen und Fortbildungen

» Auswahl und Betreuung von drztlichen Referenten, sowie Unterstlitzung bei der

Vorbereitung und Durchfiihrung

Betreuung und Besprechung von Studien, aktuellen Publikationen und

Therapieleitlinien

Erstellung von Aktionspléanen und Verantwortung eines Budgets

Unterstutzung des wissenschaftlichen AuRendienstes (auch Schulung)

Erster Ansprechpartner bei der Beantwortung von wissenschaftlichen Fragen
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Ihr Profil:

» Abgeschlossenes Studium der Humanmedizin oder einer Naturwissenschaft

» Erfahrung im Bereich Onkologie

» Erfahrung im Bereich Studienanalyse und deren Netzwerke

> Selbstsicheres Auftreten beim Kunden sowie die Fahigkeit, Netzwerke geschickt auf
zu bauen und zu pflegen

» Sehr gute Gesundheitspolitische Kenntnisse

» Eine hohe Eigenmotivation sowie Lernbereitschaft

» Abschlussstérke und Verhandlungsgeschick auf Augenhéhe mit Meinungsbildnern

» Ein ausgepragtes kaufmannisches Denken und Handeln

» Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

» Hervorragende EDV-Kenntnisse

Unser Angebot:

» Sehr gutes Grundgehalt, ein lukratives Pramienmodell sowie ausgezeichnete
Sozialleistungen

» Ein repréasentatives Firmenfahrzeug inklusive hervorragender Ausstattung, auch zur
privaten Nutzung

> Interessante Aufgaben flr ein weltweit fihrendes Pharmaunternehmen mit innovativen
Produkten

> Eine hervorragende Produktschulung und stdndige Weiterbildungen

» Ein sehr gutes Betriebsklima, sowie Ansprechpartner, die sich umgehend um lhre
Fragen kiimmern

» Eine langjahrige Zusammenarbeit mit der Option, auf Wunsch auch in Zukunft andere

Aufgaben zu tibernehmen

Bitte senden Sie uns Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen am besten via E-Mail an
rene.lederer@credopard.de. Vergessen Sie bitte nicht, den Zeitpunkt Ihrer Verfiigbarkeit und

insbesondere Gehaltsvorstellungen und Gebietswiinsche mit anzugeben. Fur Ruckfragen
stehen wir Ihnen gerne unter 08341-96614411 zur Verfligung. Absolute Diskretion und
Vertrauen ist fur uns selbstverstandlich.
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